gas t L ane Google Cloud

Partner

Google Al Integration for Sales Essentials Il (GAIISE2)

ID GAIISE2 Preis auf Anfrage Dauer 3.5 Stunden

Zielgruppe

¢ Vertriebsbeauftragte

e Kundenbetreuer

¢ Sales Manager

e Spezialisten fir Verkaufsprozesse

Voraussetzungen

¢ Basic Google Apps familiarity, Google Workspace skills,
Gemini familiarity, basic NotebookLM skills, basic
Agentspace knowledge and skills, Sales lifecycle process
knowledge, CRM software familiarity

Kursziele

¢ Nutzen Sie die Kernfunktionen von Gemini, um die
Kundenansprache zu personalisieren, die Produktivitat zu
steigern und das Kundenbeziehungsmanagement zu
verbessern.

¢ Wenden Sie die fortschrittlichen Gemini-Funktionen (Gems)
an, um hochgradig massgeschneiderte
Kundenbindungsstrategien und proaktive Pipeline-
Risikoanalyserahmen zu entwickeln.

¢ Nutzen Sie NotebookLM Enterprise zur sicheren Abfrage
und Synthese von Informationen aus Sales Playbooks und
Kundenprotokollen fiir massgeschneiderte Angebote und
kundenspezifische Mitteilungen.

¢ Automatisieren Sie sich wiederholende Vertriebsaufgaben
und Arbeitsablaufe mit Agentspace und verbessern Sie die
Effizienz und Konsistenz in Bereichen wie dem
Geschéftsverlauf und der Verteilung von Sicherheiten.
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Google Cloud
Google Al Integration for Sales Essentials Il (GAIISE2) & Partner

Weltweite Trainingscenter

- 0 PussizaiCls
.' o * . * .- .
l..' = . © .
Ll
° ® sen,* _ *
. - =5
¢ . .-‘ ._"i'_*ru_p_
: £ o ‘c“. 3 .. . .
o > L) ®
Heorin fnzrisz e . . ., .
.. 4 4 - . .
. S iy 3
1 o Wlelel]e Basi : . ot
. E * ‘ .o b As5lz Paeifie .
2 L]
. . W Y, .
S - 1 E T L]
e .. Afriz
. . }
. . .
. . .
. .
2 .
.
Lapilpy Arnisrisz
.
.
.
.
Ll
L . .
L]
.

Fast Lane Institute for Knowledge Transfer (Switzerland) AG

Husacherstrasse 3
CH-8304 Wallisellen
Tel. +41 44 832 50 80

info@flane.ch, https:/lwww.flane.ch
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